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HEENOR SEPULVEDA es creador y Head Coach de los
metodos POWER PITCH METHOD®
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tor del Li OWER PITCH METHOD, 2013,y
RRATIVAS DE PROPUESTAS DE VALOR, 2019.

publicados enicolaboracion con Wayra y el CENTRE-CID de
la Universidad de Girona. |

Profesor del curso “Narrativas de Propuestas de Valor” del
Magister de Emprendimiento_Tecnologi Universidad

lfoMbariez, profesor de proﬁr-amas para empresas de UAI
orporate y Educacion Ejecutiva UC. Profesor visitante de la

W  Universidad de Girona.

NARRATIVAS
DE PROPUESTAS
DE VALORQ@

Ha asesorado y entrenado equipos comerciales, de

iInnovacion 'y altos ejecutivos en empresas como: Banco
Santander, Movistar, Walmart, Angloamerican, Codelco, entrert
otras. Y dictado conferencias a importantes Incubadoras de
Negocios, Asociaciones Empresariales, organizaciones
Cientificas y Universidades, en Latinoamérica y Europa.
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La charla

»Repasa los requerimientos comunicacionales que jefaturasy
gerentes deben asumir.

= |dentificamos los desafios mas significativos, que son Ofrecer
Valor, e Inspirar y Motivar equipos.

»Repasamos 2 metodologias, con sus plantillas de trabajo y
analizando cada paso, con ejemplos escritos y en video.

»Se hace un ejercicio basico con un voluntario.

=Termina con preguntas y conversacion al final de la charla.
Duracion total: 1 hora y 30 minutos.

»Posibilidad de realizarla online o presencial si es posible.

Esta charla no constituye un taller practico donde se aplica y corrige, solo son los lineamientos generales.
Para realmente profundizar existe la posibilidad de solicitar entrenamientos de distinto formato y duracion.



Contrata la charla

» £1.500 (Euros) / 33 UF +iva (Chile)

»Gastos de traslados y estadia corren por parte del contratante.



Testimonios y recomendaciones sobre el speaker
y las metodologias

“ Héctor Sepulveda nos ha ayudado a darle cuerpo a importantes mensajes que debe entregar la Alta Direccion en
eventos relevantes, logrando transformar temas a veces duros 0 que ya se han entregado, convirtiéndolos en
narrativas emocionales, novedosas y eficientes, dejando impregnados y repotenciados nuestros mensajes en los
colaboradores, en un trabajo conjunto muy enriquecedor.

Ademas, nos ha ayudado a entrenar a altos ejecutivos en las habilidades comunicacionales que requiere su cargo al
momento de hablar en publico, ya sea de cara a sus propios equipos u otras areas del Banco..”

Maria Luisa Caceres. Subgerente Comunicaciones Internas y Marketing Interno, Banco Santander

“Queriamos hacer algo que vinculara aun mas a las personas de STARS con nuestra cultura y dimos con la idea de
MINDSET TALKS, una temporada de discursos inspiradores en la que el extraordinario coaching de Héctor fue
clave. Ver a nuestros colaboradores creando y lanzando discursos directos, emotivos, cargados de significado
profundo, que interpretan nuestra cultura en lo personal de cada uno, ha generado mucho mas de lo que
esperabamos en las personas y la organizacion, y mantienen en el Top of Mind los valores de la compafiia. Son
fechas que se esperan mes a mes, atentos a la sorpresa del proximo discurso STARS.”

Josefa Valdes, Gerente Talento y Cultura. STARS Investment Management Co.



Testimonios y recomendaciones sobre el speaker
y las metodologias

“Hector con su programa de Speaking Skills for Managers, nos brindé increibles herramientas sobre Pitch y
Storytelling, que permiten no solo agregar valor al momento de presentar una propuesta o generar un impacto para
movilizar cambios 0 nuevos procesos en los equipos, sino que permite potenciar las habilidades de comunicacion,
asertividad y direccion con relatos simples pero enfocados en los temas realmente prioritarios, para lograr movilizar al
receptor. La metodologia simplificada, clara y practica que aplica Hector, ayuda a un mayor entendimiento, debido a
que se realiza la aplicacion inmediata de los contenidos en la misma clase, lo que facilita no solo comprender el
concepto, sino que mejorarlo en vivo con la interaccion grupal y los consejos de Hector. Realmente un programa
excelente para mejorar las habilidades comunicacionales personales, con los equipos y que nos lleva a un siguiente
nivel. Muchas gracias Hector.”

Ana Maria Cea, Latam Supply Chain Compliance Manager Walmart

“Muchas veces hay que proponerles grandes cambios de comportamientos y mayores metas a los equipos, una tarea
delicada para la que no te preparan en la educacion tradicional y uno se vale de la experiencia. Para anunciar uno de
estos cambios recibi la ayuda y entrenamiento en Storytelling de Héctor Sepulveda y creamos un discurso donde el
equipo no solo se entretuvo al escucharlo sino que se lo apropid y estan listos para asumir las tareas que vienen.”
Cristian Amar, Gerente general Santander Consumer



Testimonios y recomendaciones sobre el speaker
y las metodologias

“Tuve la suerte de conocer a Heéctor pues fue mi coach en un evento del Banco en el que tenia que hablarle a mas
de 150 personas en un auditorio. El trabajo que hicimos juntos fue fantastico. Héctor me dio muchas herramientas
para sentirme comodo en el escenario y lograr captar toda la atenciéon del publico. Lo que mas me gusto6 de lo que
aprendi, es que todo lo aprendido lo contintio utilizando en mi dia a dia y me ayuda a conectar mejor con mi equipo.
Recomiendo 100% el método Storyell-inc de Héctor, te saca lo mejor de ti!”

Danilo Castafieda, Gerente de Tesoreria Santander Corporate & Investment Banking

Los entrenamientos para ejecutivos de Sepulveda & Partners, han sido una gran instancia para ejecutivos en areas
de innovacion, donde he podido ver cOmo incrementan sus capacidades para presentar de mejor forma sus proyectos
e ideas de innovacion, tanto a comités de innovacion, jefes directos, u otras personas dentro de sus organizaciones.
Esto es de vital importancia, ya que en ocasiones muy buenos proyectos no son bien presentados, y se diluye la
percepcion de valor por ese motivo.

Renzo Pruzzo, Gerente General Club de Innovacién
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